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 Expérience professionnelle 
 

Depuis1995  Enseignant, Chercheur, Consultant, Conseil, 
Formateur 
 

1984 1995 Directeur d’Agence Pédagogique  
 

1966 1984 SIMCA, Chrysler, Talbot, Peugeot : vendeur, 
inspecteur commercial, formateur, chef des 
ventes, directeur d’établissement 
 

 
Diplômes 
 

2010 Doctorant - Cnam Sciences de Gestion, vente 
de prestation de service intellectuel 
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